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PRIJAVA (obrazac)
1. Sažetak poslovnog  plana

	Šifra prijave
	

	Naziv biznis plana
	

	Zašto želite pokrenuti biznis


	

	U kojem sektoru će Vaš biznis

djelovati?


	

	Cilj poslovnog poduhvata


	

	Lokacija


	

	Broj uposlenih


	

	Predračunska vrijednost investicije: ukupna vrijednost ulaganja u osnovna i obrtna sredstva


	

	Plan finansiranja: 1)vlastita sredstva

                             2)grant sredstva

                             3)tuđa sredstva

	


2. Menadžment

a. Da li ćete osnovati biznis sami ili ćete raditi s timom? 
b. Ako imate članove tima, navedite njihovu stručnost, iskustvo, kvalifikacije i godine starosti. 
c. Koje vještine i znanja nedostaju članovima menadžmentskog tima i na koji način će ih steći? 

d. Objasnite na koji način ćete učiniti biznis uspješnim. Postoji li potreba za zapošljavanjem stručnjaka iz oblasti u kojoj će se realizirati biznis kako bi Vaš biznis učinili uspješnim? 

e. Navedite pravni oblik organizacije budućeg poslovanja (npr. društvo s ograničenom odgovornošću, samostalna zanatska radnja itd.; navedite razloge za ovakvo opredjeljenje i okvirne troškove registracije). 
f. Koje dozvole ili odobrenja trebate i kako ćete ih dobiti? 
3. Proizvod / Usluga

a. Karakteristike proizvoda / usluge (funkcija, kvalitet, izgled, veličina, itd.) 
b. Kako ćete proizvesti svoje proizvode / usluge? 
c. Gdje će biti smještena Vaša proizvodnja? 
d. Koje sirovine / materijali su Vam potrebni i kako ćete ih nabaviti? 
4. Analiza tržišta 

a. Ko su Vaši kupci – ciljno tržište (njihova dob, gdje žive, koliko zarađuju, šta žele, trebaju)? 
b. Zašto će oni kupiti Vaš proizvod / uslugu? 
c. Koliko potencijalnih kupaca imate? (Kako biste ovo izračunali, uzmite broj ljudi koji se nalaze na području u kojem ćete djelovati i procijenite postotak populacije koji stvarno može kupiti Vaš proizvod / uslugu.) 

4.1 Inovativnost 

a. Postoje li već slični proizvodi / usluge? 
b. Ako postoje, zašto je Vaš proizvod / usluga bolji od sličnih proizvoda na tržištu? 
c. Šta Vaš proizvod / uslugu čini inovativnim? 
d. Kako ćete osigurati da ljudi kupe Vaš proizvod / uslugu umjesto drugih sličnih proizvoda? 
4.2 Konkurentnost 

a. Ko su Vaši konkurenti? 
b. Koje su njihove prednosti i nedostaci (šta predstavlja posebno dobre strane nekih od njih, kakve su im cijene, uvjeti prodaje, kako se promoviraju, da li imaju dobru servisnu mrežu, posebno efikasnu uslugu, koje su cijene njihovih proizvoda)?

c. Kakve će konkurentske prednosti imati Vaš proizvod / usluga i zašto ga konkurencija neće moći kopirati? 
5. Marketing i prodaja 

5.1 Marketinški plan 

a. Na koji ćete način tržište upoznati s proizvodom / uslugom? 
b. Koje ćete instrumente / sredstva upotrijebiti da dođete do svojih klijenata (promocija, mediji, reklame, panoi itd.)? 
 5.2 Distribucija

a. Ko će vršiti stvarnu prodaju proizvoda? Hoćete li prodavati i vršiti dostavu direktno do kupca? Hoćete li koristiti trgovce za maloprodaju ili veleprodaju? Ako je tako, koji su troškovi prodaje i distribucije Vaših proizvoda? 
5.3. Analiza cijene

a. Napravite analizu prodajne cijene proizvoda, uključujući cijenu proizvodnje, distribuciju, promociju, profit / maržu itd. 
b. Koji su uvjeti prodaje – odgođeno plaćanje, olakšice? 
6. Finansijski plan i investicioni plan

6.1 Investicioni plan (KM) 
	INVESTICIONE

POTREBE  
	IZNOS /KM/ 
	IZVORI FINANSIRANJA (vlastiti, prijatelj, porodica, banka, drugi npr. Općina) 

	Stalna sredstva

	Mašina A
	
	

	Mašina B
	
	

	Mašina C
	
	

	Namještaj
	
	

	Oprema
	
	

	Vozila
	
	

	Zemljište
	
	

	Zgrade
	
	

	Troškovi pripreme

	Dozvole
	
	

	Registracijske naknade
	
	

	Drugi pripremni troškovi

	Obrtni kapital
	
	

	Drugi troškovi, plata, održavanje
	
	

	UKUPNO 
	
	


6.2 Finansijski plan 

Prognoze proizvodnje i prodaje 
PROIZVODNJA 
Navedite proizvode i količine koje ćete proizvoditi (godišnje): 
	
	Vrsta aproizvoda
	Cijena
	Količina
	Zbir (cijena x količina)

	A
	
	
	
	

	B
	
	
	
	

	C
	
	
	
	

	D
	
	
	
	

	E
	
	
	
	

	Ukupno proizvodnja
	


TROŠKOVI PRODAJE Navedite direktne troškove za proizvodnju gore navedenih proizvoda: 
	r.br
	VRSTA TROŠKA
	Vrijednost KM

	1
	Materijali
	

	2
	Energija (ili drugi direktni troškovi)
	

	3
	Plaća i doprinosi
	

	4
	Komunalne usluge (struja, voda, kanalizacija...)
	

	5
	Knjigovodstvene usluge
	

	6
	Troškovi održavanja
	

	7
	Ostali troškovi poslovanja
	

	8
	Troškovi registracije
	

	Troškovi ukupno
	


Sastavni dio ovog obrasca su  slijedeći prilozi za provjeru:
	PRILOZI
	DA/NE

	Obrazac prijave (kompletno popunjen / OZNAČEN ŠIFROM)
	

	Zatvorena koverta sa slijedećim prilozima
	

	CIPS prijava prebivališta
	

	Uvjerenje Zavoda za zapošljavanje da je podnosilac prijave evidentiran  kao nezaposlena osoba, a osobe koje se ne nalaze na evidenciji Zavoda podnose ovjerenu izjavu
	

	Uvjerenje poreske uprave da podnosilac prijave nije bio poreski obveznik kao vlasnik registrovane djelatnosti u periodu od 1.1.2017. godine do dana prijave na javni konkurs
	

	Izjava da osoba nije koristila sredstva podrške od strane Općine Tešanj
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